
무엇이나를특별하게하는가?

• 외관적특징과스타일
• 성격
• 개인적& 전문적이력
• 문화, 교육, 관심사및열정
• 가치관, 목적과비전

나의청중이가치있게보는특징과능력은?
내가제공하는서비스와제품중연관된것은?

• 서비스& 제품
• Hard 스킬 Soft 스킬
• 고객관계형성스타일

왜나는믿을만한존재인가?

• 이력서포트폴리오및경력기술서
• 자격증, 교육수료증
• 사회공헌활동에서나의역할
• 주요이해관계자의추천
• 고객관계형성스타일
• 전문영역에서의역할및퍼블리싱
• 보유특허및전문리소스

고객이나를통해얻는효익은무엇인가?

• 기능적 (문제해결 and/or 욕구충족)
• 감정적 (상대가느끼는것)
• 자기표현 (이상형에가까워짐)
• 사회적 (연결되고싶은대상)

청중에게어필할수있는내가가진경쟁적차별화된
요소는무엇인가?나의모습은경쟁자대비청중의
마음속에어떻게자리잡혀있나?

• 신뢰할수있고특출한가?
• 고객의니즈와연관된것인가?
• 명확한효익을제시하고있는가?
• 프리미엄가격에대한타당성과합리적인가?
• 경쟁자의고쳐지지않는약점의보완책이되는가?
• 경쟁자가도용할수있는가?
• 고객이가진동인의뒤배경은무엇인가?

나를청중에게어떻게알릴것인가?청중에게다가가는
채널은무엇인가? 청중과관계는어떻게형성하는가?

• 비주얼및표현적아이덴티티 (로고, 태그라인등)
• 스토리텔링
• PR, 네트워킹
• 스폰서십및광고
• 연사및강의
• 디지털마케팅

가치를창조하는대상은누구인가?
가장중요한고객세그멘트는?
고객에게영향력을행사하는것은무엇인가?
브랜드형성에도움을주는이는누구인가?

• 고객세그먼트?
• 인플루언서
• 온라인및오프라인커뮤니티
• 대중의의견

성공적인브랜딩을위해어떤파트너와어떤활동및자원에투자를해야하는가?

• 마케팅과의사소통
• 물리적인자원
• 공급자, 컨설턴트및파트너쉽
• 교육및트레이닝
• 특허

퍼스널브랜딩을통해얻고자하는결과또는효익은무엇인가?
나는어떻게인식되고있는가?어떻게인식되어지고싶은가?
나의무슨이야기들을하고있나? 나에대하여어떤것을이야기했으면하는가?

카테고리:

• 가시도 (Visibility), 인지도, 알려지고기억될만한정도
• 리더십, 존경, 이미지그리고평판
• 차별성, 인지가치, 관여도
• 프리미엄가격, 시장점유율
• 로열티, 유지그리고열성팬

나는누구인가 내가 (제공)하는일

내가믿을만한이유

어떤효익 내가되어야하는이유 나에대해알아야하는사람들

나를인지하게되는방식

내가얻게되는것들내가필요한것들

퍼스널 브랜딩 캔버스
디자인하고자하는나의이미지: 작성인:


